
杭州市旅游职业学校 

 

 

绿手指园艺社 
创业篇 

第一期 
                    

 

 

 

 



目录 

 

一、前   言                                        1 

二、绿手指园艺社简介                               2 

三、历年获奖 

四、绿手指园艺社”创业梦想的诞生                  7 

五、家庭园艺创业项目的可行性分析                  10 

六、“绿手指园艺社”的市场经营策略                 14 

七、“绿手指园艺社”的创业前景展望                  16 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



前   言 

   “谁要是有个园子，这会儿可正是为春天的种作好好盘算的时候

了。”这是赫尔曼·黑塞在《园圃春望》的一句话。 

是啊，现在，我们有园子吗？没有！ 

我们在为春天的播种准备吗？没有！ 

我们好像一天天地在远离土地，远离田园，远离农业，这是进步

还是退步呢？不得而知！可是我们心中每一个人都似乎有一颗拥有田

园的心，心中多少存在着一份对田园的记挂！于是乎，我们将心中的

田园时时刻刻浮现在脑海里，可是在繁忙的学业、工作与琐事中慢慢

淡忘！ 

但经济发展水平日益提高，尤其是我们面临众多环境与生态问题

的今天，对健康的食物，对美好的环境，对惬意舒适的生活方式，显

得尤为迫切，显得格外重要！ 

于是，有了我们“绿手指园艺社”的诞生，我们并不是在卖植物，

而是倡导一种有机健康的品质生活，我们希望在现代的都市里，播种

出一片绿色的田园，为城市里人们增添一份田园气息的清新活力，让

我们能够静静品味“采菊东篱下，悠然见南山”的惬意，畅享“木欣

欣以向荣，泉涓涓而始流”的愉悦。 

 

 

 



历年奖项 

1、绿手指园艺社荣获 2013 年杭州市教育局直属学校

暑期社会实践活动优秀团队称号 

 

 

 

 

 

 

 

 

2、“绿手指家庭园艺创意坊”荣获浙江省第五届中

等职业学校学生创业大赛一等奖。 

 

3、杭州市第五届中等职业学校学生创业大赛中获得

“创业计划”项目一等奖 

 

4、杭州市“绿手指”园艺社被评为杭州市 2013-2014

年生活垃圾分类志愿服务工作优秀集体 

 

 

 



5、2014 年“挑战杯”全国职业学校创业大赛《多肉

类植物创业计划》荣获一等奖 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

6、2014 年杭州市第七届中等职业学校学生创业大赛

“创业计划书”项目二等奖 

 

 



 

绿手指园艺社简介 

（一）社团名称 

绿手指园艺社 The Green Finger Association 

 

 

（二）社团宗旨 

品味园艺，健康生活，低碳达人! 

Taste gardening, Live a Healthy Life, Be a Low-Carbon Talent! 

 

(三)社团意义 

通过组织学生的园艺实践活动，热爱园艺生活，感受健康的学习

与生活方式，增强学生对生命的热爱，进一步提高学生之间的团队合

作精神。 



 

（四)社团成立的前期准备  

由 10 园林 3 班钟江琪为主的园艺实践引领，再结合近期涌现的

一系列园林专业部优秀学生的实践，家庭园艺的实践已经在学生之间

得到了较快的发展，学生学习兴趣浓厚，参与度高，一定程度上极大

地调动了学生对园林专业的热爱。一种积极且健康的生活方式正在逐

步传递、逐步蔓延、逐步推广；一种实践与创业的项目正在进行、正

在延续、正在发展；一种专业思想的教育与侵润，恰好发芽、恰好含

苞、恰好绽放。 

再结合一些列主题教育活动正在不断地开展，例如水培花卉项

目、香草花园项目、有机叶菜项目、有机果菜项目、多肉多浆植物项

目、仙人掌科项目、木本花卉项目等。再加上园林专业部各个年级各

个班级的家庭园艺实践，更是加速了绿手指园艺实践社团成立的必要

性与可行性。 

好的苗头，理应培养，因为星星之火可以燎原； 

好的现象，理应引领，因为亲手实践才出真知； 

好的创意，理应推广，因为生活中很需要园艺。 

对于学生是如此，对于老师更应是如此。 

 

（五）绿手指社团活动内容 

通过教师主题辅导、学生项目实践、学校传播理念，社区推广展

示等形式，充分调动学生的学习兴趣与参与度，在学生与教师队伍中



传播园艺生活的理念，培养人们实践低碳生活，过一种健康的生活方

式。 

给生活中添绿意，给繁忙的学习与工作降降压，放慢匆匆的脚步，

驻足观赏校园的绿与美，然后，动一动我们那巧手指，“点物为绿，

点绿为花，点花为果，点果为菜，给我们端上一碗美味佳肴，一缕清

新健康。 

初步拟定了以下一系列项目： 

《春天到了，如何去播种？》 

《多肉多浆植物该怎么养？》 

《有机果蔬该怎么栽培？》 

《如何去水培家中绿植？》 

《香草花园如何营造？》 

《如何有创意地组合植物栽培？》 

《校园（小区）植物知多少？》 

《怎么种出美丽的玫瑰花？》 

。。。 

（六）绿手指社团的愿景与发展 

    从学校的活动慢慢开始，逐步开展一些列的园艺实践，进而推

广到周边的社区，做到理论与实践的相结合，学习与创业的相结合，

生活与工作的相结合。进一步深化旅职的阳光文化，打造阳光文化的

实践载体，阳光之下，什么茁壮成长？绿色的植物！为什么？因为有

“绿手指”们的实践！ 



 

绿手指园艺社”创业梦想的诞生 

每天上学，看着街上忙碌的上班族，我们就在想我们要不要成为他们中的一

员，不，我们要拥有属于我们的天地，怀揣着梦想。从此，我们开始走上充满荆

棘的创业之路，没有强大的资金，美宽阔的空间，我们就这样从零开始。 

刚刚迈出第一步，就让我们觉得这条路比我们想象中难走得多，我的花草并

没有强大的市场竞争力，我们的技术也没有人认可如今的人们宁愿沉迷电子商

品，也不愿多看一眼我的植物，为此，我们苦恼过，沮丧过，也想过放弃，但我

们不甘心，我梦要让绿色走进千家万户。 

于是，我们开始反思，发现人们大多有怕把植物养死的恐惧症，也有因为没

有空间放置植物的苦恼，于是我们开始思考与反思。怎样制作了耐活、小巧、精

致、实用的组合盆栽和微型盆景以及一些园艺经济作物，事实证明，我们有了第

一次成功，小巧的组合盆栽展现着现在家庭园艺的技术，精美的微型盆景弘扬着

中国文化，可爱的经济作物让城市人享受丰收的喜悦。 

我们，一群蓝天下茁长成长的普通少年，但是，我们有一个梦，梦见有一天

整个杭州变成了大大的美丽花园，没有了尾气的烦恼，没有拥挤的交通，没有了…

而弥漫在空气中的是淡淡的花香，燕子们从我们身边飞过，呢喃一声，还看到翩

跹起舞的彩蝶，正围绕着花儿，一边嬉戏，一边采蜜，多么惬意！醒来后，我们

更加坚定了我们的梦想，我们要为绿色而努力。 

 

 

 

 



 

 

家庭园艺创业项目的可行性分析 

 1．食品安全：令人担忧的农产品的安全问题 

“市场卖的蔬菜我都不敢买了。又是催长激素，又是农药，又是化肥，还有

保鲜剂，这种蔬菜会损害人的健康。”好像这是一句时常在我们耳畔响起的话语，

为什么？因为当前食品安全问题时常在我们生活中发生，不断引起人们的恐惧。 

“我们自家吃的青瓜结果时花就谢了，而市场上卖的头顶鲜花的青瓜都是用

避孕药、雌激素涂抹的瓜，人吃了就会出现不孕不育甚至绝育等可怕的后果。” 

以上种种言论在不断地呈现着，致使我们很多人想到了自己来耕种，但是我

们该如何下手？哪里去种？哪里去养？哪些可以种？于是，这些都成了我们很多

人茶余饭后的话题。每个人都想品尝美味可口而又没有任何农药、激素与生长调

节剂的果蔬，可是，现实却是如此

残酷！ 

其实，健康有机的果蔬虽然很

难买到，不如我们自己来种植！我

们可以好好利用一下我们家中的阳

台、露台、窗台以及我们的阁楼，

让他们成为我们家庭园艺的实践场

所，生产健康有机瓜果蔬菜的乐园。

而这又是一个很大的市场，试想一下，每户人家都有这样的愿望与愿景，何不好

好开发这个潜在的市场呢？ 

2．美的需求：现代都市人对美与品质生活的追求 

美，早已成了我们生活中不可或缺的一部分！可是我们可曾去尝试过亲手实

践，让我们的校园和家中的阳台变得更美呢？ 

其实，美，真的离我们很近，

很近！只要我们去动一动手，便可

以点燃生活中的绿，继而转化成美，



继而实现我们生活的蜕变！每个人心中，都一种向往，一种渴望，一种追求，一

种甜美！或是蒙古草原的一望无际，让我们可以驰骋万里；或是普罗旺斯的淡淡

花香，弥漫在幸福的空气中；或是瓦尔登湖边的清澈澄明，看着蝴蝶嬉戏。 

再看看我们的阳台，实在让人难受，光秃秃的，没有一丝绿色，更谈不上彩

色了，着实难受！ 

所以，美化我们的阳台，让绿就在我们的眼皮底下，推开窗，便是浓浓的绿

色，淡淡的花香以及弥漫在空气的幸福点点！ 

 

 3．生活方式：单调乏味的生活与健康有机的生活之间的窃窃私语 

再回首，看一看我们的工作、学习与生活，好像很多人，除了工作，就是娱

乐与休闲，而内容却是十分的狭小，上网亦或是购物。全然失去了与土地的联系，

缺少了与自然的交流，而这样的休闲使得我们在心头有一种莫名的难受和说不出

的难过。 

而其理由又是什么呢？ 

或许，从某个角度来看，我们已经远

离传统的耕作与生产、生活方式，从农业

文明过渡到工业文明，进而迈入后工业化

时代，大概也算是一种进步，一种发展。

经济总量上去了，生活水平提高了，物质

内容丰富了，可是心头却时时静不下心来，或许，快节奏的而生活让本已疲惫的

心更是雪上加霜，疲惫不堪。 

是呀，我们是该停下脚步，欣赏一下花卉，聆听鸟儿的婉转鸣叫，看一看脚

下的青青绿草。 

而家庭园艺则是一种很好的生活方式，或者说是放松心情，或者说是愉悦身

心，或者说是亲子活动。是的，该静下

来，一边劳作，一边品茗生活，一边感

悟人生，或许，这样的健康有机生活是

我们在过完一天繁忙的学习与工作之

余，享受的一份喜悦。QQ 农场与开心

农场的成功，或许，在精神层面上释放

了我们一部分压抑已久的荷尔蒙，而另

一部分，我们在家庭园艺的实践中，或许能够更大更多地去采撷我们本应拥有的

幸福吧！ 



“绿手指园艺社”的市场经营策略 

 

1．降低成本，选择价格优惠的进货渠道 

（一）、网络渠道 

我们很多盆与园艺资材能过网络购买的形式，例如红陶盆与园艺小三件的等

产品，实体店价格偏高，而且质量也一般，而网上有很多款式较好，价廉物美的

物品，所以，我们常用网上进货渠道，从而赚取相应的差价。 

（二）、实体渠道 

杭州的花卉市场较多，因而我们与以下三家店铺进行进货。 

A．凤起路花鸟市场：种类较多，我们在这里进货内容主要是多肉类植物与

花卉类植物。 

B．机场路省花卉市场：规模较大，我们进货主要是香草类及盆景类植物。 

C．萧山中国花木城：规模最大，我们主要进了一些园艺资材与栽培介质，

因为这里相对来说价格更加优惠。 

 

2．采用多种销售模式，扩大我们的市场范围 

参考了原来我们学校“Yang’s 园艺”的创业模式，即网络销售的模式之后，

我们一致得出的结论是走实体创业的模式。因为园艺产品的特点，特别是植物是

活的特点，所以实体方能够体现我们的专业特色与技术水平。同时，照片中所呈

现的与实际花卉情况还存在着局部的差异。所以我们经过讨论后，制定了以下几

个销售模式： 

（一）宣传展览，展示植物 

我们通过这一学年的实践，在校园内外依次开展了“播种季”“果蔬季”“香

草季”“花开季”“盆景季”等一些列或大或小的展示与展览，向广大师生与社区

群众慢慢普及家庭园艺的理念，进而推广家庭园艺的实践。 

其实，宣传的目的不光光是销售，更在于丰富人们的眼球，开拓人们的视野，

进而慢慢培养与熏陶人们的爱花、养花、种花的意识。同时，园艺产品的另一个

特点就是周期性长，所以，如果人们今年养好了，明年还会继续来买花，种花，

种植果蔬，这样的话，就成了一个源源不断的财富来源，在学校如此，在社区更

是如此！ 



 

（二）网上订货，送货上门 

    我们一般会选择 QQ 以及微博的形式，发布我们的动态，同时，也会选择一

些在杭州免费发布公告的网站上进行销售，例如赶集网、58 同城等网络。原因

是消费群体近，一定程度上我们可以承诺送货上门，特别是瓜果蔬菜类及种子等

产品。 

    对于一些学生和群众我们会将我们的 QQ 联系方式给他们，方便今后的联

系，回答他们在种花养花过程中的疑惑与问题，进而继续提升我们的信誉度与美

誉度。同时，也可以将我们的另外产品实现销售的目的。例如花儿为什么养不好，

开不了等问题，继而我们可以把肥料、杀菌剂、杀虫剂以及园艺资材等物品进行

销售。实践证明，养花越好的人，养花的投入就越大，我们的利润空间也就越大

了。 

     （三）同学代理，二级销售 

     我们并不能覆盖全部的社区，而仅仅局限在附近的几个社区，于是我们也

想到了我们的同学，他们不是很大的资源嘛！可以让我们的同学代理或者合作的

形式，比如帮助我们销售，给予利润的 4-6 分层与 5-5 分层，或者我们以低价薄

利的形式，将我们的产品销售给同学。这也是未来我们发展的一个思路：不是我

们直接面对客户群体，而是培养更多的同学去面对客户群体，我们要走在销售链

的上端。 

     （四）以花换花，提升档次 

    很多时候，我们放弃了利润，而是要回归到创业的档次与平台上来，特别是

一些有水品的消费群或者销售者，我们以花换花的形式，收集好的品种，进而保

护与收集品种资源。同时，只有丰富的品种，高档的品种，我们才能够在展览与

销售中实现档次的提升与进步。 

 

3．营销策略 

（一）知己知彼，百战百胜——熟悉不同客户的需求 

  一个好的产品需要一个好的销售模式，而好的销售模式可以起到事半功倍的

效果。我们这次的展会在钱江新城，主要的销售对象（客户群体）是儿童和家长。

儿童喜欢玩，新颖，好动，而这就是吸引儿童的关键。针对这个，我们推出自组



组合盆栽的项目，主要是让孩子选择喜欢的小植物和花器，技术指导让孩子自己

动手自合盆栽，体验“发明创造”的乐趣，比呆在电脑桌前玩开心农场来的更有

趣健康。 

而家长的年龄段很广，从三十多到六十多的，有中年人也有老年人，所以，

相应喜爱的也不一样，作为成年人，他们最需要的是健康，所以我们主要以现成

的绿色盆栽为主。 

（二）突出功能，衍生价值——突出不同植物的价值所在 

仙人球可以防辐射，虎尾兰可以释放负氧离子，茉莉可以净化空气，小巧的

可以在屋内的任何地方摆设，便捷的小玩意儿一定可以收到欢迎。同时，我们着

实打造植物不同的药用价值与实用价值，例如针对芳香类的植物，更是突出其内

在的药用与保健价值，提升人们对植物的需求。例如针对白领工作压力大、经常

要熬夜的特点，推出药膳植物（百里香、薄荷、罗勒、薰衣草、驱蚊草），进而

扩大潜在消费的需求。 

（三）扩大需求，激发动力——拉长不同客户的消费链 

同时，如何拉长消费链，也就成了我们思考的话题。买了植物，怎么样好他

呢？除了植物之外，还需要肥料的浇灌、杀菌剂与杀虫剂的配合，土壤的调节，

园艺资材的照料，才能实现植物的茁壮成长，让植物养好，进而开花结果。提升

品质生活是我们的主旨，能更好的推广家庭园艺是我们的愿望。顾客在买盆栽的

时候，可以推荐他买一些相关的产品，如杀菌的百菌清与多菌灵，优良基质赤玉

土，家庭园艺三件套，通用型营养液等，这些可以增加顾客对家庭园艺的认识，

也可以实现他们更好的园艺梦。同时，这样也能够更有效，更科学的管理与养护

植物。 

 

 

 

 



4．营销策略与文化 

 

“绿手指”的使命：在城市，播种一片绿色的田园 

 

         

 

“绿手指”的理念：我们不只是卖植物，而是倡导一种有机健康的品质生活。 

 

          

 

“绿手指”的文化：兼容并包，诚信合作，师法自然，健康低碳 

 

 

              

 

 



“绿手指园艺社”的创业前景展望 

  

1、“绿手指园艺社”创业团队的成长 

创业能否成功，取决于是否拥有一个优秀的创业团队。经过创业前期的市场

实践，我们受过挫折，我们也品尝了成功。 

创业，让我们挥洒汗水，也让我们缔造奇迹。创业，让我们与小贩为伍，创

业，让我们行走在市场之间，创业，让我们的假期不再单调。 

当别的人在电脑厮杀时，我们却顶着路人的嘲笑和惊讶，上街宣传我们的技

术，很少有人真正了解我们，在他们眼中，我们只是在玩耍，但我们是认真的。 

我们曾经为群众的不理解而

苦恼，后来我们明白了，只有真正

的技术才能征服群众，只有付出了

努力，才会有可能收获成功。 

万事开头难，想在社会立足，

必先赢得群众，现在的我们如同年

轻的水手，只有经历了社会的风

浪，才能成为优秀的船长，征服社

会的海洋。 

 

2、创业可能存在的问题 

    一开始，大家的方针是分配任务，各自为战。这样虽免去了相互干扰，可各

人行动效率不一，进度缓慢；缺乏交流，各打算盘。无法达成共识，使整个计划

混乱。之后改变策略，签下协议书，共同行动，建立信任。所有盈利为公所有，

行动之前必须讨论，这样才可用使合作更加稳固高效。经过了内部改革，使工作

更顺利抵进行。 

现在我们虽然取得了一些成绩，但我认为对于未来我们还需要做很多，如何

在业内提高知名度？如何在社会上闯出一片天地？如何彻底治愈社会的植物死

亡恐惧症？如何点燃社会对盆景的热爱？这些问题终将成为我们创业之路上的

荆棘，但我们必将勇往直前,我们需要扩大我们现有的活动范围,拥有属于我们自

己的交通运输工具,便于我们的出售,可以减少运费的开支,还需要进行一些现场

表演,比如盆景制作、艺术插花等，让广大群众认识我们，了解我们，打下群众

基础，此外我们还需要创新，引进一些新型的植物栽培技术，让我们的商品更有

吸引力，更加适合年轻人的口味。 

3、创业的规划与展望 



对于梦想，我们早已渴望已久； 

对于创业，我们方才刚刚起步，但是，我们做了充足的准备，付出了巨大的

努力，朝着梦想，我们一步一个脚印地向目标慢慢地靠拢。 

近期目标（1-2 年时间）： 

以园艺产品为依托，逐步开展一些列产品宣传语推广活动，提升我们绿手指

在校内外的知名度，夯实我们绿手指的产品质量与售后服务。同时，逐步拓展我

们的业务范围，从园艺产品逐渐“三台”工程（阳台、露台、窗台）转变，从栽

培养护向设计-施工-养护一条龙的转变，进而提升我们的利润空间，扩大我们的

创业资本。 

中期目标（3-5 年时间）： 

从园艺产品、“三台”工程、承包租赁三个方面，实现我们产品的三位一体

模式，进而最大程度上提升我们产品的品质与服务。此外，我们应当逐渐关注我

们绿手指的品牌效应，在杭城乃至周边地区城市“三台”工程与建设的主力军、

领导者。 

长期目标（5-10 年时间）： 

我们应当进一步推广“绿手指”的品牌价值，推广健康有机的生活模式。此

外，我们要从园艺产品与“三台”

工程推进到家庭园艺的行业标准制

定者，成为杭州乃至浙江省的家庭

园艺领头羊角色。同时，我们也应

当着力建立一支家庭园艺的人才队

伍，进一步推进家庭园艺乃至园林

行业的发展。“绿手指”中，“绿”

是指我们从事的绿色、健康、有机

的家庭园艺行业；“手”是指我们的

双手，通过我们的汗水与付出，打

造属于我们的生活方式；“指”是指

我们成为家庭园艺行业中的产业发

展的指导者，行业标准的制定者。 

 对于刚开始创业的我们，将要面临更多的挑战，前面的创业道路也许遍布

荆棘，但我们绝不会退缩，我们必将全力以赴，我们要为自己的梦想而拼搏，也

要为我们居住的城市增添一丝美丽，为健康品质的生活贡献我们的一份力量。 

    我们深深地相信：那一天，离我们已经不远了，或许，就在明天，关键在于

我们今天的努力，我们今天的执着，我们今天的奋斗！ 


